
Инвестиции в аренду 
автомобилей в США

практический кейс



Стартовые затраты 
на один автомобиль:

покупка на аукционе - $8000

регистрация авто - $1100

подготовка к сдаче - $1000

страхование - $120

Итого: $7220 - $10220



Кейс #1
FORD FUSION HYBRID

Чистый доход составил $3056

Мы приобрели 2017 FORD FUSION HYBRID в 
январе 2023 года за $5750

Обслуживание автомобиля в течение 
эксплуатации обошлось в $2299

С мая по август авто в частной аренде принесло 
$5355



Кейс #2
TOYOTA PRIUS

На данный момент еще не окупилась

Мы приобрели 2005 TOYOTA PRIUS HB за $3640

Обслуживание автомобиля в течение 
эксплуатации обошлось в $1450

За время аренды с 16 мая по 1 октября принесла 
$3745



Кейс #3
TOYOTA PRIUS

На данный момент еще не окупилась

Мы приобрели 2008 TOYOTA PRIUS BASЕ за 
$6800

Обслуживание автомобиля в течение 
эксплуатации обошлось в $1650

За время аренды с 6 марта по 18 сентября 
принесла $5312



Кейс #4
TOYOTA PRIUS

На данный момент еще не окупилась

Мы приобрели 2010 TOYOTA PRIUS за $6335

Обслуживание автомобиля в течение 
эксплуатации обошлось в $1053

За время аренды с 5 августа по 25 октября 
принесла $2860



Варианты сдачи автомобиля:

Ежемесячные расходы - $2000

Приватная сдача:

Чистая прибыль - $800

Ежемесячные расходы $200 + комиссия платформы от 25%

Сдача через Turo:

Чистая прибыль - $765



Кейс #5
Средний показатель сдачи на TURO
на примере Toyota Corolla 2023
за сентябрь/октябрь



Условия 
инвестирования

Инвестирование капитала: от $50,000 гарантирует 2% 
доходности в месяц (24% в год)

Партнерская форма кооперации: 10% от чистого 
дохода ежемесячно



Потенциал прибыли

Каждое авто ежемесячно приносит чистого 
дохода от $800 в месяц

При наличии автопарка в 10 машин чистая 
прибыль составит $8000 месяц, а годовая -
$96000 

Инвестиционный формат принесет $23040
годовой прибыли

Партнерский формат принесет $9600
годовой прибыли



Потенциал прибыли

При негативном сценарии и упадке рынка 
рассмотрим вариант пониженной стоимости 
аренды

Бюджетные авто, например, Toyota Prius могут 
просесть в цене на аренду до $20 в день, 
суммарно это $600 в месяц или $7200 в год

Годовая доходность от одного автомобиля в 
таком случае составит:
▪ инвестиционный формат - $1728
▪ партнерский формат - $720



Прогнозируемые 
дополнительные расходы

Обслуживание более 20 машин предполагает 
наличие минимум одного сотрудника

Расходы на его содержание составят:
▪ ставка $22/час при графике 8 часов в день
▪ $4576 в месяц
▪ $54912 в год

Добавление нового сотрудника будет 
необходимо при росте автопарка до 40+ машин



Потенциал роста
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